[image: image1.png]Ejercicio: 2015 Usuario: Informatica

Traspaso de Albaranes

Cod. Proveedor 000002| @) Proveedir2
Cod. S Orgen 002 @ Seic 2
Cod. Sere Destino 001 @ S 01

DesdeNom. Abarsn ||




[image: image20.png]‘Ordenes de Fabricacién
Proceso de Fabricacién
‘Generacién de Abaranes desde Produccién
‘Generacién de Hojas de Pale de Cliente.
Planning de Produccién

Transporte en a Recepcién
Consumo Mensual por Fomato
Excel Estadisticas Fabricacién
Informe Entradas Clertes
Infome Envases Pendientes
Infome de Lote de Clerte

Infome de Trazabiidad del Lote.

Registro de trazabilidad




















· En “Compras”, “Gestión de Albaranes”, “Traspaso de albaranes de compa” se revisa re asignación de número de albarán  cuando decides no mantener el número del albarán.
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· En “Ventas”, “Gestión de Albaranes”, “Albaranes de salida”, se podrá modificar el cliente de un albarán generado desde una orden de trabajo mostrando un aviso previo para confirmar el cambio.
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· En “Ventas” en “Gestión de presupuestos”, “Presupuestos de cliente” o “Gestión de Pedidos”, “Pedidos de cliente”, o “Gestión de Albaranes”, “Albaranes de Salida”. Al justificar importes de un producto (Tiene q estar el check Informado) y dar un descuento del 100% al producto, si asignamos el descuento al proveedor en la ventana de “IMPORTES”, el coste asumido por este será el de coste del artículo.
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· En “TPV” , “TPV” Al rectificar un ticket del TPV se rectificará también la línea de caja correspondiente al mismo. Para acceder al formulario de modificación debemos pulsar F8 en la pantalla TPV
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· Solo para Gestión de envasados: En “Fabricación”, “Informes de fabricación”, Informe de “Registro de trazabilidad” se modifica el informe para no incluir imágenes  y para que al seleccionar la imagen se marque el registro correspondiente y así poder editarlo.
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· En “Almacén”, “Artículos”, “Promociones y descuentos”, “Promociones Múltiples”, al realizar un alta de promociones se añade en la selección de clientes un filtro por tarifa de precios o descuentos (Sobre la tarifa informada en la ficha de clientes, pestaña “facturación”).
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· En “Ventas”, ”Gestión de clientes”, “Clientes”. En la pestaña “facturación “ los campos para los envíos de emails de pedidos, albaranes, facturas... se aumenta el tamaño  hasta los 500 caracteres y se podrán introducir varios mail separados por  punto y coma.
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· En el menú de “Herramientas Eslagest” accesible desde el menú superior “Ventana” selección “Utilidades”, selección “Herramientas” se añade las opciones para poder eliminar facturas de compra y venta masivamente.
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· En “Almacén”, “Artículos”, “Promociones y descuentos”, “promociones”, se permitirá interactuar con el resto de la aplicación mientras se están dando de alta o modificando promociones.
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· En “Almacén”, “Artículos”, “Promociones y descuentos”, “Informe de promociones”, se actualiza el informe para qué en el cálculo del margen de la promoción  se tenga en cuenta la tarifa del cliente y el porcentaje de margen que cubre el proveedor.
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· Solo para “Gestión de envasados”, se añaden los códigos del lote de deshuesado cuando se muestran los lotes de entrada del cliente. Se podrán visualizar en todos los informes que contengan esos lotes de entrada como los albaranes y etiquetas, etc.
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· En “Gestión documental”, “Documentos”: Al editar un documento, en la pestaña trámites se añade una opción para des finalizar un trámite ya dado por finalizado. (Al menú se accede pulsando el botón derecho del ratón sobre el trámite a modificar)
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· En “Ventas”, “Gestión de facturas”, “Gestión de cobros”, se añade una nueva opción para poder marcar los recibos, vencimientos y cuadernos bancarios como enviados al banco. Al seleccionar un vencimiento y pulsar sobre el botón derecho del ratón en la opción “Enviado Banco” se puede elegir la opción “Si/No”. En “Administración”, “Parametrización “,”Empresas”, opción “parametrizar”, pestaña “Empresa”, opción “+”, se puede  parametrizar si queremos que el marcado como enviado a banco sea automático o no.
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· En “Ventas”, “Gestión de facturas”, “Informes de Facturas de venta”, se crea un  informe “riesgo de los clientes”, en el que se evalúan los riegos de cobro de los clientes.
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TELEFONO DE ASISTENCIA TECNICA: 923 281 205

e-mail: soporte@esla.com

